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E:ACELERAClON

CENTRO DE EMPRENDIMIENTO E INNOVACION




PROGRAMA DE

ACELERACION
M3 SCALE

Misidn 3, el Centro de Emprendimiento e Innovacién de la
UCV, presenta M3 Scale, un programa de aceleracioén para
empresasy startups con traccion comercial que buscan
fortalecer sus ventas, optimizar su gestidén y prepararse para
levantar capital o expandir su mercado.

Optimizar Listo para inversion:
rentabilidad: Preparar la empresa
Mejorar LTV, CAC - para inversionistasy

‘ y salud financiera. fondos VC.

Automatizar ventas:
Crecimiento comercial

Estandarizar procesos:
Documentary escalar

predecible. operaciones.
PERFIL DEL > Contar con una empresa formalmente
PARTICIPANTE constituida con RUC activo no menor de 2 afios.
El programa esta dirigido a > Tener un negocio con un producto o servicio
equipos de emprendedores validado en el mercado (etapa post-MVP).

(Comunidad UCV y externos) que
cumplan con los siguientes

. . . Demostrar traccidon comercial o ventas recurrentes
requisitos obligatorios: % b~ hogedlt

superiores a S/ 60,000 enlos Ultimos 12 meses.

> Disponibilidad absoluta para asistir alas asesorias
1:1semanalesy ejecutar las estrategias de inmediato
con un equipo de maximo 4 integrantes.

Beneficios

> Consultoria Exclusiva: Mentorias
personalizadas con especialistas
en aceleracion.

> Plataforma Premium: Acceso a
recursos descargables,
herramientas y plantillas
especializadas.

> Networking Estratégico:

Conexidn con corporativos
aliados, fondos de inversiény
angeles inversionistas.

Duraciony costo
del programa

El programa tiene una inversion
Unica por equipo seleccionado de
S/ 900 (puedes consultar por las
facilidades de pago) para
participantes externos. La
comunidad UCV puede consultar
la asignacion de becas
estratégicas segun la evaluacion
de su perfil comercial.

ESTRUCTURA
DEL PROGRAMA

El programa se divide en dos bloques
intensivos de 6 semanas de consultoria de
alto impacto, complementados con un
Toolkit de ejecucion digital en plataforma:

Bloque 1 (semanas1a 6)

Maquina Comercial
v Rentabilidad

® Unit Economics y Diagnéstico
Financiero. Mapeo de la salud
financiera del negocio y definicién
de la métrica principal de
crecimiento.

® Canales de Adquisicion y Estrategia
de Growth. Disefo de experimentos
de crecimiento y optimizacién de
embudos de venta.

® Automatizacién Comercial y Sales
Stack. Cémo estructurar e integrar
herramientas digitales y
automatizar flujos de comunicacion.

Bloque 2 (semanas 7 a12)

Operaciones,
Talento y Capital

e Estandarizaciéon de Procesos y
Playbooks Operativos.

e Finanzas para la Escala e Ingenieria
Legal. Gestién de flujo de caja,
control de gastos, contratos clave,
protecciéon de marca y orden de
acciones de los socios.

® Investment Readiness y Estrategia
de Fundraising. Preparacién para la
inversién. Cémo armar un Investor
Deck y mapear fondos de capital.




